IRD (IdeaLab Road Designer) Modelo de Negocio Propuesto

Considerando la complejidad y el alcance de la solucion, proponemos un modelo
de negocio basado en una plataforma SaaS (Software as a Service) con
multiples fuentes de ingresos:

1. Suscripciones a las Entidades Gubernamentales:

(¢]

Nivel Basico: Acceso a datos agregados y reportes basicos sobre el
estado del transporte en la ciudad.

Nivel Avanzado: Acceso a datos en tiempo real, herramientas de
analisis avanzadas, y capacidad de personalizar alertas y
notificaciones.

Nivel Premium: Acceso a toda la funcionalidad de la plataforma,
incluyendo la capacidad de integrar datos de sistemas externos y
desarrollar aplicaciones personalizadas.

2. Suscripciones a Empresas Privadas:

O

Empresas de Transporte: Acceso a herramientas de optimizacion
de rutas, gestion de flotas, y analisis de eficiencia.

Empresas de Logistica: Plataforma para la gestion de la cadena de
suministro, seguimiento de envios y optimizacion de rutas.

Desarrolladores: API para integrar la plataforma en aplicaciones de
terceros y crear nuevos servicios.

3. Servicios de Consultoria:

(o]

Anadlisis de datos a medida: Generacion de reportes
personalizados y analisis en profundidad de los datos de la
plataforma.

Implementacion de soluciones: Asesoramiento en la
implementacion de la plataforma y la integracién con sistemas
existentes.

Desarrollo de aplicaciones personalizadas: Creacion de
aplicaciones a medida para satisfacer las necesidades especificas
de los clientes.



4. Publicidad:

o Segmentacién de anuncios: Mostrar anuncios relevantes a los
usuarios de la plataforma en funcién de su ubicacién, historial de
viajes y preferencias.

o Promociones de servicios: Colaborar con empresas de transporte,
turismo y otros sectores para ofrecer promociones y descuentos a
los usuarios de la plataforma.

5. Venta de Datos Anénimos:

o Datos agregados: Venta de datos agregados y anonimizados sobre
patrones de movilidad, demanda de transporte y otros indicadores
relevantes para estudios de mercado y planificacién urbana.

Ventajas de este Modelo:

« Multiples fuentes de ingresos: Diversifica los ingresos y reduce la
dependencia de un solo cliente.

« Escalabilidad: Permite crecer rapidamente al agregar nuevos clientes y
funcionalidades.

« Valor agregado: Ofrece un valor agregado a los clientes al proporcionar
informacion valiosa y herramientas para mejorar sus operaciones.

« Sostenibilidad: Genera un flujo de ingresos recurrente a largo plazo.
Consideraciones Adicionales:

o Seguridad de los datos: Implementar medidas de seguridad robustas para
proteger la privacidad de los datos de los usuarios.

« Interoperabilidad: Asegurar la compatibilidad de la plataforma con
diferentes sistemas y estandares.

e Soporte técnico: Ofrecer un excelente servicio de soporte técnico para
garantizar la satisfaccion de los clientes.

o Marketing y ventas: Desarrollar una estrategia de marketing efectiva para
dar a conocer la plataforma y atraer nuevos clientes.



