Estrategias de Monetizacion del Proyecto de Realidad Aumentada en
Ingenieria en Logistica — ITSOEH

Con el objetivo de garantizar la viabilidad y sostenibilidad financiera del proyecto de
implementacion de la Realidad Aumentada (RA) en la carrera de Ingenieria en
Logistica del Instituto Tecnoldgico Superior de Occidente del Estado de Hidalgo
(ITSOEH), es imprescindible identificar y disefiar diversas vias para generar
ingresos que respalden su desarrollo y expansion a largo plazo. Dado que la RA
tiene el potencial de transformar la experiencia educativa, no solo enriqueciéndola
desde el punto de vista pedagdgico, sino también mediante la creacion de nuevas
oportunidades comerciales, la monetizacion del proyecto se presenta como una
necesidad estratégica para su continuidad y crecimiento.

A continuacion, se presentan algunas de las principales estrategias de monetizacion
que podrian implementarse:

1. Licenciamiento de la Plataforma Educativa: El licenciamiento de la
aplicacion de RA a otras instituciones educativas que deseen adoptar
herramientas similares para mejorar sus programas académicos representa
una de las formas mas efectivas de generar ingresos recurrentes. Esta
estrategia no solo amplia el alcance de la herramienta educativa, sino que
también posiciona a ITSOEH como un lider en innovacion tecnoldgica
aplicada a la educacion en logistica.

2. Venta de Paquetes Educativos Especializados: Otra via de monetizacion
radica en la comercializacidon de modulos educativos que utilicen la RA para
ensefar conceptos especificos de logistica, tales como simulaciones de
almacenes, rutas de distribuciéon o flujos de inventario. Estos paquetes
pueden ser ofrecidos tanto a universidades como a centros de capacitacion
y empresas del sector logistico que busquen mejorar las habilidades de su
personal a través de tecnologias emergentes.

3. Modelo Freemium: El modelo freemium consiste en ofrecer una version
basica de la plataforma de RA de manera gratuita, con la opcion de que los
usuarios accedan a funcionalidades avanzadas, contenidos especializados o
experiencias personalizadas a través de una suscripcidon mensual o anual.
Este modelo permite atraer a un publico amplio y convertir a los usuarios en
clientes de pago mediante el valor afnadido que ofrecen las caracteristicas
premium.

4. Publicidad Educativa y Patrocinios: La integracion de publicidad educativa
o patrocinios en la plataforma es otra forma de generar ingresos. A través de
acuerdos con marcas que operan en el ambito de la logistica, la tecnologia o



la educacién, se pueden insertar espacios publicitarios dentro de la
plataforma o incluso desarrollar contenidos patrocinados que se alineen con
los objetivos educativos del proyecto. Esta estrategia no solo permite
monetizar la plataforma, sino también fortalecer su vinculacién con actores
clave del sector.

5. Capacitacion y Consultoria Especializada: La oferta de talleres, cursos y
certificaciones sobre el uso de tecnologias emergentes como la RA en el
ambito logistico y educativo representa una fuente adicional de ingresos.
ITSOEH puede capitalizar su conocimiento y experiencia en la
implementacion de la RA mediante la provision de servicios de capacitacion
y consultoria para empresas, instituciones educativas o profesionales que
deseen integrar esta tecnologia en sus procesos.

6. Desarrollo de Proyectos Personalizados: Finalmente, el desarrollo de
soluciones a medida en RA para empresas logisticas o centros de formacion
técnica constituye una estrategia que combina la flexibilidad de la tecnologia
con las necesidades especificas de los clientes. Este enfoque permite ofrecer
un producto altamente personalizado y, por ende, de alto valor, lo que facilita
la generacion de ingresos significativos y sostenibles.

La implementacion de estas estrategias de monetizacion no solo facilita la obtencién
de recursos financieros para el mantenimiento y la mejora continua del proyecto,
sino que también permite que el ITSOEH se posicione como un referente de
innovacion educativa en el ambito de la ingenieria y la logistica. Ademas, una
planificacién adecuada y bien ejecutada de estas iniciativas contribuira a la
escalabilidad del proyecto, generando un impacto positivo tanto en el entorno
académico como en el sector empresarial.

En conclusion, el éxito del proyecto de RA en Ingenieria en Logistica dependera en
gran medida de la capacidad de identificar y aprovechar estas estrategias de
monetizacion. Cada una de ellas ofrece un camino distinto para asegurar la
sostenibilidad financiera y el crecimiento del proyecto a largo plazo, garantizando
su permanencia y relevancia en un entorno académico y profesional en constante
evolucion.



